
Une formation 100% prise en
charge en apprentissage,
combinant accompagnement à
la recherche d’entreprise, réseau
d’entreprises partenaires,
intervenants professionnels et
individualisation des parcours.

Pourquoi choisir
notre CFA ? 

Assurer la vente d’un projet de cuisine et/ou
d’aménagement intérieur et l’animation commerciale 

Concevoir un projet de cuisine et/ou d’aménagement
intérieur 

Assurer le suivi et la coordination de la mise en oeuvre
d’un projet de cuisine et/ou aménagement intérieur 

Compétences 
visées.

Indicateurs de résultats : Les indicateurs sont disponibles sur le site internet : www.campus-stecatherine.fr
Les indicateurs du CFA EC 72 CFP Ste Catherine à disposition sur https://www.inserjeunes.education.gouv.fr/diffusion/accueil

Concepteur Vendeur de Cuisine et
Aménagement Intérieur.

Certificat de qualification 
professionnelle FICHEFORMATION. NIVEAU 4

En 
alternance

(Sur 9 mois) 

CQP

FORMATION

385 heures 
en centre de
formation  

Ne nécessite aucun prérequis

Prérequis.

Modalités de recrutement.
Dossier de candidature 

Entretien individuel et tests de
recrutement

Débouchés.
Conceptrice Vendeuse /
Concepteur Vendeur de Cuisine

Cheffe / Chef des ventes 

Responsable Région Ou Secteur 

Responsable de magasinMéthodes mobilisées.
Mise en situation professionnelle
dans un showroom spécialisé

 
Logiciel de dessin 

Apport théorique par des
formateurs et des professionnels 
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Poursuite d’études.
CQP Cheffe / Chef des ventes
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1 semaine par mois 
en formation



FICHEFORMATION.

L'apprentissage avec le CFA EC72
 6 SITES DE FORMATION

202 rue de Saint-Aubin 
72000 LE MANS 
02 43 39 14 72
campus-stecatherine.fr

Financement 
de la formation.

ECOLE INCLUSIVE. 
Formation accessible aux personnes
en situation de handicap. 

Grâce à notre équipe, nous offrons
un accompagnement adapté et
une pédagogie sur mesure,
permettant à chaque apprenant
de progresser dans son
apprentissage. 

Locaux accessibles aux 
personnes à mobilité réduite

CQP
Concepteur Vendeur de Cuisine et
Aménagement Intérieur.

Délais 
d’accès.

Une semaine à un mois selon la date
d’ouverture de la formation

Possibilité d’intégrer la formation au
cours de l’année

Contenu  
de la formation.

Gestion de la relation client 
Négociation et vente d’un projet
d’aménagement 
Animation commerciale 
Recueil des données techniques
indispensables à la conception d’un projet 
Conception d’un projet 
Chiffrage et ajustement d’un projet en
fonction du budget client 
Coordination technique du projet 
Suivi de la mise en oeuvre du projet 
Gestion de la réclamation client 

Si vous avez des questions, 
contactez Sabrina HUBERT au 02 43 39 14 72.

En alternance : Prise en charge des coûts de
formation par l’OPCO. La formation est gratuite pour
les alternants. 

Modalités
d’évaluation.

En contrôle continu et/ou cours de
formation

Examen final en cohérence avec le
référentiel de certification 

Validation par blocs de compétences

Certification partielle possible
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Bruno DEFOSSE
Chargé de Relations Entreprises

07 43 26 10 67
02 43 39 14 72

defosse.b@ets-stecatherine.fr

Une question ? 
Contactez-nous ! 

Code RNCP : RNCP39365

Intitulé exacte de la
certification : Vendeur.euse
Conseil en Magasin /
Conseiller.ère de Vente

Date en enregistrement de
la certification : -

Nom du certificateur :
FEDER FRANCA NEGOCE
AMEUBLE EQUIP MAISON


